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IMERSAO NA LEI N° 14.133/21 DO
PLANEJAMENTO A GESTAO DE CONTRATOS

A nova regra do jogo exige alta performance. Vocé esta preparado?

No cendrio atual, a Lei 14.133/2021 deixou de ser uma “transi¢@o” para se tornar a regra definitiva. Com a fase de implanta-
¢do avangada, ndo ha mais espago para amadorismo, interpretagdes genéricas ou o uso de modelos ultrapassados.

Este treinamento foi desenhado estrategicamente para converter a complexidade da legislacdo em resultados praticos. Nos-
sa misséo é blindar o servidor publico contra irregularidades apontadas pelos tribunais e capacitar o setor privado para uma
execucgdo contratual rentavel e segura.

Por que esta imersao é indispensavel?

Nossa imersdo é um laboratério de solugdes, possibilidades, oportunidades e de pontos de aten¢éo para o ciclo completo da
contratagéo:

O ETP e o Termo de Referéncia sdo abordados como instrumentos de protecéo juridica, ndo apenas burocracia, significa
redugéo drastica de erros para quem licita/contrata e para quem é contratado.

Abordagem técnica e simples sobre critérios de julgamento, modos de disputa e regimes de execugéo.

Entendimento completo sobre a modelagem eleita para a licitagéo e para a contratagdo. A modelagem varia em fungao do
caso concreto.

Desmistificando a habilitagdo. Formalismo moderado.

Esclarecimentos para duvidas. Impugnagédo para erros. Recursos administrativos como direito do licitante.
Foco real na fiscalizagéo.

Conhecimento dos critérios de medig&o. E o coragéo dos contratos de engenharia e de consultoria.

Andlise em tempo real das decisdes do TCU e outros tribunais de contas sobre a aplicagdo pratica da lei.

Dois lados da mesa, o mesmo objetivo

Nossa metodologia promove o didlogo técnico entre quem contrata e quem fornece (contratada):

A proximidade publico e privado é legal e desejada, em especial na fase preparatéria. Melhor planejamento/decisdes, resulta
em melhores especificacdes e redugdo de erros nos editais e contratos. H4 um abismo entre a linguagem entre publico e
privado.

Para a administragdo publica (Municipios, Camaras, Secretarias, Conselhos de Classe, Autarquias e Fundagdes): Seguranga
para agentes de contratagdo, gestores e fiscais decidirem com base na lei e na jurisprudéncia. Informagdes relevantes para
assessorias juridicas e controle interno na validagdo de editais e demais atos.

Para o setor privado (Empresas licitantes e contratadas): Capacitagdo para CEOs, diretores e analistas que buscam entender

as “regras da casa” para mitigar riscos, evitar san¢des e maximizar a lucratividade em contratos publicos. Alertar sobre a
leitura do edital, elaboragdo de propostas e disputa.

Estrutura e Metodologia

+  Formato: Presencial | S3o Paulo - SP
«  Carga Hordria: 24 horas de imersao técnica intensiva.
+  Duragédo: 3 dias (das 08h30 as 18h00).
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CONTEUDO PROGRAMATICO

+  Tudo evolui — sua adaptagdo imediata faz toda a diferenca.
+  PorqueveioaNLL?

+  Desafios.

+  Aquem alcanga?

. Hierarquia normativa nacional;

+  Atransicao foi superada, mas deixou marcas — ultratividade da nova lei.
+ Algumas novidades — nacionalizagéo.

+  Agentes publicos e de contratagdo — fungdes essenciais.

+  Municipios com até 20.000 habitantes. Excegéo parcial.

+  Vedagdes.

+  Dos principios.

+  Aproximacgdo da Administragdo com o mercado fornecedor.
+  Os 4 objetivos centrais.

+  Ciclo de vida.

+  Governanga; o tripé da Administragéo Publica.

+ As 3linhas de defesa.

+  Processo licitatorio.

*  Rito.

+  Fase preparatoria.
+  ETP.

+  Edital.

+  Reflexdes sobre a decisdo de participar da licitagao.

+ Do Portal Nacional de Contratagdes Publicas.

+  Novas regras para plataformas de licitagéo.

+  Orgamento do 6rgao/entidade.

+  Edital — aimportancia do edital na contratagéo.

+  Reajustamento em sentido estrito e repactuagéo: obras, servigos e fornecimentos continuos ou néo.

+  Modalidades: pregéo; concorréncia;

+  Modalidades: concurso; leildo; didlogo competitivo.

+  Critérios de julgamento: menor prego; maior desconto; melhor técnica ou contetdo artistico; técnica
e prego; maior lance; maior retorno econémico.

+  Compras - preferéncia por marcas, a busca da qualidade e de resultados, amostras, vedagao a
contratagdo de marca ou produto, prova de qualidade do produto, certifica¢éo, processo de padroni-
zagao.

+  Obras e servigos de engenharia.

+  Regimes de execugéo: empreitada por preco unitario; empreitada por prego global; empreitada
integral; contratagdo por tarefa; contratagéo integrada; contratagdo semi-integrada; fornecimento e
prestagao de servigo associado.

+  Matriz de risco.

+  Servigos em geral.

+  Divulgacao do edital de licitagdo: onde divulgar, prazos e contagem, nova divulgagéo.

+ Impugnagao e esclarecimentos.

+  Apresentacdo de propostas e lances: modos de disputa. Ndo é o acaso.

+ Julgamento: pregos inexequiveis, sobrepregos, aceitabilidade de pregos, presungéo de inexequibili-
dade, diligéncias. Obras, servigos e compras.

+  Direito de preferéncia e critério de desempate: 5 critérios diferentes.

+  Negociagao.

+  Garantia de proposta.

+  Habilitagdo.

+  Principio do formalismo moderado.

+  Habilitagdo técnica.

+  Habilitagao social e trabalhista.

+  Habilitagdo econdémico-financeira.

+  Recurso administrativo.

+  Finalizagédo da licitagao.

+  Contratagéo direta.

+ Inexigibilidade de licitagao.

+  Dispensa de licitagdo.
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+  Dispensa de licitagéo por valor.

+  Dispensa de licitagdo por emergéncia ou de calamidade publica.

+  Procedimentos auxiliares.

+  Procedimento auxiliar — credenciamento.

+  Paralela e ndo excludente.

+  Com selegdo a critério de terceiros.

+ Em mercados fluidos.

+ Comércio eletronico: o futuro chegou. SICX.

+  Procedimento auxiliar — pré-qualificagao — participagao restrita a fornecedores pré-qualificados e restri-
ta a produtos pré-qualificados.

+  Procedimento auxiliar — PMI — vantagens — maior risco para o privado.

+  Procedimento auxiliar — SRP.

+  Conceitos.

+  Oedital.

+  Prazo de vigéncia da ARP e renovagao;

+  SRP e obras e servigos de eng?;

+ Ocarona.

+  Nota recomendatdria conjunta Atricon—IRB-CNPTC-Abracom-Audicon n° 01/2025.

+  Procedimento auxiliar — registro cadastral unificado.

+  Cadastro de atesto de cumprimento de obrigagdes.

+  Contratos administrativos.

+  Formalizagéo.

* Remanescentes.

+  Clausulas necessarias.

+  Publicidade; escopo e prazo.

+  Limites para os contratos verbais.

+  Seguro — garantia.

+  Duragdo dos contratos.

+  Execucédo dos contratos; fiscalizagao.

+  Servigos continuos — demo.

+  Subcontratagéo.

+  Alteragao dos contratos e dos pregos.

+  Execucgédo dos contratos.

+  Extingdo do contrato.

+  Ordem cronoldgica dos pagamentos.

+  Pagamentos e pagamentos antecipados.

+  Seu contratante pode se recusar a pagar sua fatura por irregularidade fiscal?

+ Infragdes e sangdes administrativas.

+  Cddigo Penal.
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CONTEUDO PROGRAMATICO (Integral)

ABERTURA

08h30 as 10h30 +  Tudo evolui — sua adaptagdo imediata faz toda a diferenga.
+  PorqueveioaNLL?
+  Desafios.

+  Aquem alcanga?

+  Hierarquia normativa nacional;

+ Atransicao foi superada, mas deixou marcas - ultratividade da nova lei.
+  Algumas novidades — nacionalizagao.

+  Agentes publicos e de contratagdo — fungdes essenciais.

+  Municipios com até 20.000 habitantes Excegao parcial.

+ Vedagdes

+  Dos principios.

10h30 as 10h45 Intervalo Coffee Break

Aproximagao da administragdo com o mercado fornecedor.
Os 4 objetivos centrais.

+  Ciclo devida.

+  Governanga; o tripé da administragao publica.

+ As 3linhas de defesa.

+  Processo licitatorio.

*  Rito.

+  Fase preparatoria.

+  Mapa deriscos.

+  Plano anual de contratagdes.

10h45 as 12h30

12h30 as 14h00 Almocgo

- ETP

+  Edital.

+  Reflexdes sobre decisao de participar da licitagao.
+ Do portal nacional de contratagdes publicas.

+  Novas regras para plataformas de licitagéo.

14h00 as 16h00

16h00 s 16h15 Intervalo Coffee Break

+  Orgamento do 6rgao/entidade.

IO EB TGN +  Edital - aimportancia do edital na contratagao.
+  Reajustamento em sentido estrito e repactuagéo: obras, servigos e fornecimentos
continuos ou néo.
+  Modalidades: pregéo; concorréncia;
08h30 as 10h30 +  Modalidades: pregéo; concurso; leildo; didlogo competitivo.

+  Critérios de julgamento: menor prego; maior desconto; melhor técnica ou contetdo
artistico; técnica e prego; maior lance; — maior retorno econémico.

+  Compras - preferéncia por marcas, a busca da qualidade e de resultados, amostras,
vedagédo aa contratagdo de marca ou produto, prova de qualidade de produto,
certificagéo, processo de padronizagao.

10h30 as 10h45 Intervalo Coffee Break

+  Obras e servigos de engenharia.
+  Regimes de execucéo: empreitada por prego unitario; empreitada por preco global;

10h45 as 12h30
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empreitada integral; contratagao por tarefa; contratagao integrada; contratagé@o
semi-integrada; fornecimento e prestagéo de servigo associado.

+  Matriz derisco.

+  Servigos em geral.

+  Divulgacao do edital de licitagdo: onde divulgar, prazos e contagem, nova
divulgagao.

+ Impugnagao e esclarecimentos.

12h303s14h00  Almoco

Apresentagao de propostas e lances: modos de disputa. Nado é o acaso.
Julgamento: pregos inexequiveis, sobreprecos, aceitabilidade de precos,
presuncgdo de inexequibilidade, diligéncias. Obras, servigos e compras.

+  Direito de preferéncia e critério de desempate: 5 critérios diferentes.

+  Negociagéo.

+  Garantia de proposta.

14h00 as 16h00

Intervalo Coffee Break

+  Apresentacdo de propostas e lances: modos de disputa. Ndo é o acaso.

+ Julgamento: pregos inexequiveis, sobrepregos, aceitabilidade de pregos,
presuncgdo de inexequibilidade, diligéncias. Obras, servigos e compras.

+  Direito de preferéncia e critério de desempate: 5 critérios diferentes.

+  Negociagéo.

+  Garantia de proposta.

08h30 as 10h30 +  Habilitagdo

+  Principio do formalismo moderado.
+  Habilitagdo técnica.

+  Habilitagdo social e trabalhista.

+  Habilitagdo econdémico-financeira.
+  Recurso administrativo.

10h30 as 10h45 Intervalo Coffee Break

10h45 as 12h30 +  Finalizagado da licitagdo.
+  Contratagéo direta.
+ Inexigibilidade de licitagao.
+  Dispensa de licitagdo.
+  Dispensa de licitagé@o por valor.
+  Dispensa de licitagdo por emergéncia ou de calamidade publica.
+  Procedimentos auxiliares.
+  Procedimento auxiliar — credenciamento.
+  Paralela e ndo excludente.
+  Com selegdo a critério de terceiros.
+  Em mercados fluidos.
+  Comércio eletronico: o futuro chegou. SICX
+  Procedimento auxiliar — pré-qualificagdo — participagao restrita a fornecedores
pré-qualificados e restrita a produtos pré-qualificados.

12h30 as 14h00 Almogo

14h00 as 16h00 +  Procedimento auxiliar — PMI — vantagens — maior risco para o privado
+  Procedimento auxiliar - SRP.
+  Conceitos.
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O edital.

Prazo de vigéncia da ARP e renovagao;

SRP e obras e servigos de eng?;

O carona.

Nota recomendatéria conjunta ATRICON-IRB-CNPTC-ABRACOM- AUDICON n°
01/2025.

Procedimento auxiliar — registro cadastral unificado.

Cadastro de atesto de cumprimento de obrigacdes.

16h00 as 16h15 Intervalo Coffee Break

Contratos administrativos.
Formalizagéo.

Remanescentes.

Clausulas necessarias.

Publicidade; escopo e prazo.

Limites para os contratos verbais.
Seguro — garantia.

Duragdo dos contratos.

Execucgédo dos contratos; fiscalizacg&o.

Servigos continuos demo.

Subcontratagéo.

Alteracdo dos contratos e dos pregos.

Execucdo dos contratos.

Extingdo do contrato.

Ordem cronoldgica dos pagamentos.

Pagamentos e pagamentos antecipados.

Seu contratante pode se recusar a pagar sua fatura por irregularidade fiscal?
InfragOes e san¢des administrativas.

Cédigo Penal.

16h15 as 18h00

Professora

Maryberg Braga Neto

Consultora em licitagdes para o governo e iniciativa privada. Foi gerente de
licitagOes da Sabesp, pregoeira. Integrou os grupos de servigos terceiriza-
dos e de licitagdes sustentaveis do Governo do Estado de Sao Paulo.
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